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CRC Corporació Sanitària explora
una fusión con el grupo Cetir
CONCENTRACIÓN/ La integración de ambas empresas, dedicadas al diagnóstico por la imagen, daría lugar
a una compañía con una cifra de negocio conjunta de 61 millones de euros.

CristinaFontgivell.Barcelona
La compañía de diagnóstico
por la imagen CRC Corpora-
ció Sanitària estudia nuevas
fórmulas para ganar cuota de
mercado. Este año, la empre-
sa con sede en Barcelona es-
pera alcanzar una cifra de ne-
gocio de 55,71 millones de eu-
ros, un 13,8% más que en
2008, y prepara nuevas ad-
quisiciones. “En el ámbito del
diagnóstico por la imagen di-
fícilmente podemos crecer si
no es mediante operaciones
corporativas”, reconoce el
consejero delegado de CRC,
Norbert Galindo. El grupo,
fundado en 1976 por Carlos
Sanpons, tiene actualmente
un 14% de la cuota de merca-
do en Catalunya. Una de las
opciones de crecimiento pasa
por una integración con su
competidoraCetir,quealcan-
zó unas ventas de 23 millones
en 2008 y controla el 8% del
mercado catalán del diagnós-
ticoporlaimagen.

Según Galindo, “sería natu-
ral que existieran conversa-
ciones para unir las dos plata-
formas, y el momento ideal
para hacerlo es ahora”. El
consejero delegado de CRC
admite que la fusión permiti-
ría crear “un gran grupo de
diagnóstico por la imagen ca-
talán en posición de competir
con la madrileña Recoletas”.
Esta última empresa, valora-
da en 120 millones de euros,
ha sido recientemente adqui-
rida por el fondo de capital
riesgoMercapital.

El presidente de Cetir, Jor-
di Setoain, negó ayer la exis-
tencia de un proceso formal
deintegración.

El consejero delegado de CRC, Norbert Galindo. /Elena Ramón

Con todo, ambas compa-
ñías ya tienen una experien-
cia empresarial conjunta. Se-
toain es uno de los accionistas
de Centre Diagnòstic Pedral-
bes, que controla el 50 por
ciento de Centre Diagnòstic
Catalunya. El otro 50 por
ciento de esta sociedad está

en manos de CRC, según el
RegistroMercantil.

CRC Corporació Sanitària
está participada por un grupo
de médicos entre los que se
encuentran Sanpons, Galin-
do, Josep Maria Roger Barri,
Jaume Argilés y Mariana Ro-
vira, actuales miembros del
consejo de administración.
Enlaúltimajuntadeaccionis-
tas , celebrada el pasado 25 de
mayo,seaprobólaentradadel
ex alcalde de Barcelona y ac-
cionista de Aisa, Enric Massó,
en el capital del grupo de
diagnóstico. Massó ha toma-
doel2%delaccionariadoyno
tendrá presencia en el conse-
jo,segúnGalindo.

Una de las estrategias de
crecimiento de CRC en los úl-
timos años ha sido el estable-
cimientodealianzasconmul-
tinacionales del sector sanita-

CRC espera alcanzar
unas ventas de 55,71
millones este año, un
13,8% más que en
el pasado ejercicio
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Agrupació Mutua ha vendido
su centro médico de la Gran
Via de Barcelona, cerca de la
Plaça Cerdà, a la compañía
Ibermutuamur por 8,5 millo-
nes de euros. Se trata de un
edificio de 2.100 metros cua-
drados distribuidos en planta
subterránea, baja y tres plan-
tas en altura de uso adminis-
trativo-sanitario.

Ibermutuamur ha adquiri-
do el inmueble junto a 12 pla-
zas de aparcamiento que se
encuentran en un edificio
anexo. Agrupació Mutua
abandonó este inmueble hace
más de un año coincidiendo
con la inauguración de su
centroenlacalleAribau.

A finales de 2007, la mutua
catalana justificó el cierre de
lasinstalacionesporlafaltade

conexiones de
transporte pú-
blico. Mientras
que en el edifi-
cio de Gran Via
se asistía a tan
sólo 5.000 so-
cios, el centro

de Aribau, con una superficie
de tan sólo 800 metros cua-
drados, presta servicio a
22.000 asociados. La venta
del inmueble a Ibermutua-
mur ha sido asesorada por
Tasinsa.

CiudadJudicial
Ibermutuamur es una mutua
de accidentes de trabajo inte-
grada en Corporación Mutua.
Este grupo controla MC Mu-
tual,entreotrasaseguradoras.
La compañía espera que la
puesta en marcha de la Ciu-
dad Judicial y el desarrollo de
la Plaça Europa dinamicen la
zona.

Agrupació Mútua registró
unas pérdidas de 13,5 millo-
nes de euros en 2008 por la
caída del negocio de la inmo-
biliaria Amci Habitat, partici-
pada en un 70% por la mutua.
El negocio estrictamente ase-
gurador de la entidad alcanzó
un beneficio de 13 millones de
euros. Los ingresos por pri-
mas se situaron en 240 millo-
nes,un28,3%más.

Agrupació
Mútua vende
su antiguo
centro
médico
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La Direcció General de Co-
merç, dependiente del De-
partament d’Innovació, Uni-
versitats i Empresa, autorizó
ayer la implantación de “una
superficie especializada de-
dicada a la venta de artículos
y complementos deportivos”
de Decathlon en Sant Adrià
deBesòs(Barcelonès).Elgru-
pofrancés abriráunasuperfi-
cie de venta de 4.000 metros
cuadrados en Port Forum,
como adelantó ayer EXPAN-
SIÓNCatalunya.

La Comisión de Equipa-
mientos Comerciales, orga-
nismo que depende del de-
partamento dirigido por Jo-
sep Huguet, dió luz verde al
proyectoyaque,asujuicio,se
adecúaalPtsec(PlanTerrito-
rial Sectorial de Equipamien-
tos Comerciales). Éste prevé
que dentro de los puertos de-
portivos, siempre que estén
situadosenunatramaurbana
consolidada, se podrá instalar
un equipamiento de 6.000
metros cuadrados. De éstos,
4.000 metros cuadrados se

podrán destinar a un único
establecimiento comercial de
venta de material deportivo.
El resto de la oferta deberá
materializarse en formato de
establecimientos que no su-
peren los mil metros cuadra-
dosdesuperficiedeventa,se-
gúnInnovació.

La Generalitat autoriza la gran superficie comercial
de Decathlon en el puerto deportivo del Fórum
LA COMISIÓN DE EQUIPAMIENTOS COMERCIALES DA LUZ VERDE AL PROYECTO DEL GRUPO FRANCÉS

El establecimiento
tendrá 4.000
metros cuadrados
de superficie
de venta al público

Decathlon ha firmado un
precontrato para alquilar un
local de 6.000 metros cuadra-
dos, de los que dos mil mertos
se destinarían a oficinas y
otras instalaciones. Este local
está situado a los pies de la
gran escalinata que une el
puerto deportivo con la ex-
planada del Fórum. El nuevo
establecimiento será vecino
de la tienda de yates Fairline,
uno de los pocos estableci-
mientosquehanabiertohasta
ahoraenesteárea.

Decathlon cuenta actual-

mentecondieciséispuntosde
venta en Catalunya, aunque
sólo dos de ellos se encuen-
tran en Barcelona, concreta-
mente en el centro comercial
L’illayenlacalleCanuda,cer-
cadeLasRamblas.

El grupo francés de distri-
buciónhaapostadoporloses-
tablecimientos de menor for-
mato para sortear la restricti-
va normativa comercial de la
Generalitat. En Madrid, en
cambio, Decathlon ha optado
por abrir macroestableci-
mientos.

La compañía ultima
una alianza de
investigación
con el Karolinska
Institute de Suecia

rio. En concreto, CRC sumi-
nistra el material de diagnós-
tico por la imagen que Gla-
xoSmithKline utiliza para de-
sarrollar moléculas en el ám-
bito de las enfermedades
mentales. También tiene una
alianza con General Electric
Healthcareyultimaunacuer-
do con el Karolinska Institute
deSuecia.

Nuevaslocalizaciones
En España, la compañía, que
tieneunadeudade14millones
de euros, según Galindo, espe-
raentrarenMadridgraciasala
predisposición de la comuni-
dad autónoma a abrir la ges-
tión de los hospitales públicos
a empresas del sector privado.
En paralelo, CRC Corporació
Sanitària estudia la entrada en
Portugal a través de la compra
de una firma local. “Hay un
elevado número de empresas
portuguesas del sector en ven-
ta, y es un mercado atractivo
porque hay mucha colabora-
ción público-privada”, sostie-
ne el consejero delegado de la
compañíacatalana.

El grupo de diagnóstico
cuenta con una plantilla de
640 trabajadores, 120 de los
cuales son radiólogos. Desa-
rrolla su actividad en 14 cen-
tros sanitarios catalanes, en-
tre los que se encuentran el
Hospital General de Catalun-
ya,HospitaldelMar,Quiróny
Platón.

El Clínic se alía con el Hospital General

El Hospital Clínic de Barcelona y el Hospital General de
Catalunya firmaron ayer un acuerdo en el ámbito de la atención
asistencial.Se trata del primer convenio marco entre un centro
público y un hospital privado de gestión compartida.El acuerdo
prevé la formación conjunta de profesionales y la atención a
pacientes por facultativos de ambos centros sanitarios.La
creciente colaboración entre centros públicos y privados se ha
convertido en una de las grandes oportunidades para grupos
hospitalarios y aseguradores.En la ComunidadValenciana ya se
ha abierto la gestión de hospitales públicos a compañías
privadas y Madrid podría seguir el mismo camino.

El comprador
ha abonado
8,5 millones
de euros por
el edificio

*

Edificio de la mutua de seguros.


